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OBJECTIFS D’APPRENTISSAGE

TARIFICATION & CONTRÔLE 
DE GESTION

©P.GUIONIE

˃˃ Acceptation des cargaisons
˃˃ Responsabilités et droits des compagnies
˃˃ Redevances et taxes, et frais de taxation
˃˃ Frais de débours et contre-remboursement (COD)
˃˃ Formules de tarification
˃˃ Poids et volume à facturer
˃˃ Tarifications de base, tarifications par classe ou par marchandise
˃˃ Cas pratiques de tarifications
˃˃ Ventes inter-compagnies, « Multilateral Proration Agreements », et accords 
spéciaux de répartition des recettes

˃˃ Garantir les recettes.

˃˃ Utilisation du TACT (« The Air Cargo Tariff »)
˃˃ Calcul des redevances et taxes, frais de taxation, frais de déboursement et 
dette

˃˃ Determiner le poids à facturer et savoir calculer les frais de transport
˃˃ Évaluer le plafond des recettes d’une lettre de transport aérien ou 
répartition de route aérienne par le « Multilateral Prorate Agreement »

˃˃ Garantir et optimiser les recettes des cargaisons.

CONTENU DE LA FORMATION


